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La gestion econdmica del hogar es el principal campo de batalla que
toda familia tiene que afrontar. Si ademas nuestra familia es mono-
parental, habitualmente una unidad familiar pequefia . en el 90% de
los casos, formada por una mujer con uno o dos Menores a su Cargo,
tendremos que ajustar al milimetyro el presupuesto para cubrir fodas
las necesidades de nuestra familia.

Por diversos motivos (Tmbajo, enfermedad, falta de Tran5por’re p\]b\'\co
para nuestras necesidades de movilidad.) una de estas necesidades
puede ser la compra de un coche.

Al igual que con nuestra anterior guia Alimentacién econémica y salu-
dable para familias monoparentales, no queremos hacer un tratado ex-
haustivo sobre coches N financiacién, sino simplemente orientar sobre
los puntos que consideramos imprescindibles a la hora de afrontar un
gasto tan elevado



Comenzaremos haciendo una lista similar a la que hacemos
cuando vamos de compras.

A Lo primero es no olvidar que, aparte del desembolso
‘ ~inidial o las cuotas si lo vamos a financiar, un coche
\ necesita combustible, mantenimiento, gastos por re-
paraciones, seguro obligatorio, tasas para la lnspecc‘\én
Técnica de Vehiculos (V). Impuesto de Vehiculos de
Traccidn Mecanica (VTM), la cochera, 10s aparcamientos, las multas,
etc.

Primera pregunta importan're= ¢Para qpé qyieres
el coche?

Normalmente vamos a necesitar el coche para:

Trabqjar Buscaremos consumos reducidos ya que vamos a darle un
uso cotidiano. También es pr\mord\a\ que el mantenimiento sea eco-
nomico.

Oclo y resto de usos: EI consumo es menos importante que en el caso
anterior porque vamos a hacer menos kildmetros. Recuerda que los
menores siempre van detrds, por lo que debes fijarte en que el coche
fenga espacio suficiente. Si conducimos en ciudad el tamafo es impor-
fante: vamos a tener que aparcar a menudo en zonas congestionadas,
por lo que es mejor un coche pequefio.

Otras cosas que debemos tener en cuenta

Tipos de desplazamientos, largos o cortos: Si tus desplazamientos
habituales son largos, es \mpormme que te fijes en la comodidad N
en la seguridad del vehiculo. Si s

son cortos, el coste del man-
fenimiento es algo a tener en
cuenta porque vamos a sufrir
un mayor desgaste.




Tipo de carretera por el que te vas a mover: Si te mueves por autopista
0 autovia ten muy en cuenta la seguridad del vehiculo, ya que vas a
ir a mas velocidad. Si vas por carreteras secundarias la estabilidad
maniobrabilidad son primordiales, mientras que si tu enforno habitual
es urbano es mejor un coche pequeno que uno grande y es preferible
que tenga un consumo lo mas bajo posible.

Donde informarse

Vamos a utilizar todos los medios a nuestro al-
cance: prensa, internet, revistas de coches, conce-
sionarios, etc. Nuestra idea es ver el mercado en
el que vamos a gastar nuestro dinero, para ello
haremos una lista de precios Y modelos con la
idea de conocer los que Mmejor se adapten a nues-
tras necesidades.

Qué me ofrece el mercado

El coche que elijomos puede ser nuevo
Q i; 0 usado. Normalmente nuestro primer

coche deberia de ser un coche usado,
porque va a ser con el que avancemos
en nuestro aprendizaje, y es facil que
le hagamos a\gun desperfecto. A ser

posible que sea de segunda mano lite-
ral (con un Gnico propietario anterior).

Coches nuevos

La compra de un coche nuevo tiene bastantes ventajas. Por ejemplo,
el gasto en mantenimiento es menor, ya que No vamos a necesitar
grandes revisiones hasta que hayamos hecho miles de kildmetros: los
coches nuevos no necesitan cambiar neumaticos, piezas que se des-
gastan, tubo de escape, etc.



Sin embargo, se encuentran
sujefos a las garantias de
las marcas, lo que supone
el gasto extra de tener que
acudir a los talleres oficiales
o certificados para conservar
la garantia, y estos talleres
slempre son mas caros que los no oficiales. Pero a cambio sabemos
que ante cualquier problema estaremos respaldados por una gamnm
oficial sin sobrecostes.

Las gamnms Y las revisiones estan ligadas al T\empo dos (la mas
habitual), tres Y hasta siete u ocho ahos de gamm\a Y al K\\omeTmJe
con revisiones cada veinte o treinta mil kildmetros, Y coberturas hasta
cien mil kilometros.

Existe un amparo legal en caso de defectos de fabricacion que impli-
ca que la marca se hace cargo de los errores, por o que estaremos
seguras de que ante cualquier imprevisto tendremos respaldo si Nos
encontramos con problemas.

Coches usados

La ventaja principal de este fipo de coches es que cualquier vehiculo
sufre una gran depreciacion durante los primeros cinco afios de vida:
en los primeros afos suelen perder entre un tercio vy la mitad de su
valor de compra, lo que posibilita que puedas acceder a un automovil
que por su precio no podrias permifirte si fuera nuevo.

El denominado valor venal es el precio que podria alcanzar un vehi-
culo en venta, segin antigtiedad, estado y sttuacidn del mercado. Ten
slempre en cuenta esta pérdida del valor venal a la hora de negociar el
precio de un coche usado.

Para conocer el valor de mercado del coche usado que has elegido
existen tablas de tasacion de vehiculos online, como por ejemplo: la de
wwwautoresiduoscom, la de wwwarpermcom, las propias de algunas
mavcas de coches, Y ofras que ponen a d\SpOS\C\on de los consumidores
diferentes organismos de las Comunidades Autonomas.



Existen diferentes categorias de coches usados

v/ Coche de stock: vehiculo nuevo que el concesionario no ha vendi-
do Y que por tanto esta sin matricular. Este fipo de coche fiene
inferesantes reducciones en su precio. Se trata de automoviles
nuevos, que No han circulado, pero en los que Nno podemos elegir
ni motor, ni pintura, ni equipamiento.

v Kilbmetro 0: este coche ha sido matriculado pero no ha sido ven-
dido ni usado, ast que la mayoria ni siquiera supera los 100 ki-
l6metros. Son vehiculos con importantes reducciones de precio
porque a los concesionarios les inferesa venderlos cuanto antes.
Al tratarse de automoviles e matriculados, han perd\do valor
venal con respecto a uno nuevo. Ademas, la garam\a oficial de
la marca también empieza a ser efectiva desde que Se inicia su
matriculacion, aungue puedes pedir al concesionario que iguale
la garanﬂa legal de dos afos que corresponde a un coche nuevo.

v De direccidn: son los que han sido usados por directivos de la pro-
pia marca, fienen pocos Kilormetros y se conoce su procedencia.
Cuentan con la gamn‘r\a oficial de la propia marca del automovil
pero son mas caros que vehiculos de kilbmetros N afos parecidos.

v De prueba: es un coche que ha sido usado como vehiculo de de-
mostracion para posibles compradores, como automovil de sus-
titucion o como coche de prueba para la prensa especializada. Se
conoce su procedencia N cuenta con la gamn’r\’a oficial de \a mar-
ca, pero es posible que ha\/a pasado por las manos de muchos
conductores.



v Seminuevo: este término hace
referencia a aquellos vehiculos
que No superan los tres afos de
antigiedad ni los 25 000 kilorme-
tros. Son coches con una vida Gtil
larga debido a su corto nimero
de Kildmetros Yy afos, su des-
vem‘aja es que No CoNoCemos Su
procedencia.

© s ®

v De ocasion de una marca: muchas marcas de vehiculos también
tienen una seccion dedicada a la venta de vehiculos usados. En
algunos casos, los coches usados que venden estas marcas se
encuentran limitados a su propia firma, pero es habitual que
vendan también de cualquier ofra. Se trata de coches que han
sido revisados, certificados Y garantizados. Los precios suelen ser
mas altos que en ofras empresas de compra-venta que no de-
penden de una marca oficial.

v De ocasidn de una empresa de compra-venta: \0s precios son
mas baJ'os que los de los concesionarios oficiales de marcas, pero
las gamnﬂas Y certificaciones fambién son menores.

v De ocasion de particulares: cualquiera de los coches que son
vendidos por personas fisicas y no existe ninguna empresa de
compm -venta ni concesionario oficial que figure como propietario
del vehiculo. Los precios suelen ser muy competitivos, pero las
garan‘r\as son mucho mMas precarios.

Actualmente, tanto las marcas como muchas empresas de compra-
venta ofrecen mejores garanﬂas que las estrictamente \ega\es, a\go
muy interesante para generar confianza.

Comprar un coche usado no supone rechazar niveles de calidad, seguri-
dad o eq’u\pam\en’ro pero debes informarte para poder negociar Y va-
lorar aprop\adameme el vehiculo antes de p\ameam‘e hacer una oferta.

Cuando buscas un coche usado también puedes encontrarlo en tus
circulos familiares o personales. Debido a su valor venal, puede ser una
buena oPC'\én para vehiculos con una antigtedad superior a siefe u
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ocho afos, sobre todo si quien lo vende es una persona de tu confianza,
ya que el precio sera bajo o se limitard a los framites de transmision
del mismo. Sin embargo, salvo que busques un coche viejo 0 tu presu-
puesto sea muy limitado, es preferible comprarlo en un concesionario
0 empresa de compra-venta, ya que la compm a un particular va a
fener siempre unas gamm‘ms mucho mas limitadas.

Consejos a fener en cuenta para valorar un coche usado

v/ Asegurarnos de que el coche no
ha sufrido un accidente (com-
prueba que las puertas clerran
correctamente, abre y cierra el
malefero, verifica que el techo
tiene buena tension, etc). Un
automovil que ha sufrido un
siniestro puede fener dafadas
partes sensibles que afecten a
la seguridad, por eso es tan im-
portante gque examines deteni-
damente el coche. Empieza por ver las ventanillas, los cristales
originales llevan el logotipo de la marca Yy es un buen indicativo
de posibles incidentes o sustituciones. Muchas piezas del coche
indican la fecha de fabricacion, también podemos buscar las fe-
chas en los faros para ver si han existido cambios. Otro punto
muy interesante son las ruedas, su fecha de fabricacion (mes/
ano) también nos a\/uda a conocer mas informacion del coche,
fanto de frato como de antigtedad Y uso.

v/ Otro elemento de gran importancia es el oxido. Procura buscar
Su presencia tanto en la carroceria como en elementos estruc-
furales. Es importante revisarlo con calma e incluso llevar a una
persona experta de confianza. Fja‘re bien ya plena luz del dia en
la pintura del coche, la separacion de las chapas N las posibles
diferencias de famano N alineacion.

v Jm‘e en el estado de los interiores, en el desgasw‘e del volante
del pomo de la pa\anca de cambios, que se producen por el sudor



de las manos. Revisa los asientos, las alfombrillas, los cinturones
de seguridad, el freno de mano, los limpiaparabrisas, la guan-
fera, etc. Estas exploraciones pueden ayudarnos a saber si el
cuentakildmetros ha sido manipulado Y sobre t0do a comprobar
que el tipo de desgaste corresponde con el de ‘un sefor que Solo
utilizaba el coche los domingos’ gancho habitual en muchos ven-
dedores de automoviles.

v Realiza una prueba de conduccion complefa e investiga conve-
nientemente el coche. Al arrancar, vigila que los testigos de la
consola funcionan Yy que el motor no tiene ruidos extranos (no
escuches musica cuando hagas la prueba). Comprueba que las
marchas entran con suavidad, incluida la marcha atras, Y que
todas engranan sin problemas. Suelta el volante en una recta
sin trafico N verifica que el coche no se desvia para confirmar
el buen estado de la direccion. Prueba los bien los frenos, tanto
en frenadas suaves como bruscas. Por Gltimo baja del coche Y
comprueba que el Tubo de escape no expu\sa demasiado humo Y
mira que no existan pérdidas o fugas de \\qu\dos

v OJo con las multas, embargos u otros prob\emas fiscales o \ega—
les que pueda tener el vehiculo.

v En todo caso, es muy recornendable que acudas
con tu mecanico/a de confianza Yy a ser posible que
le dejen ver los bajos con un elevador. Todas estas
pautas te van a permitfir descartar cualquier ave-
ria 0 al menos mantener la cautela en la toma de
decisiones.

Garantias obligatorias al comprar un coche

Un coche nuevo tiene por Ley una garam‘\a total de dos afhos y es ho-
bitual que esta gamnm mc\u\/a las revisiones del vehiculo, aunque no
S\empre sucede ast. A\gunas marcas ofrecen gamm\as por un per\odo
mas largo a cambio de hacer las revisiones en sus talleres oficiales.

En el mercado usado las gamn‘r\’as pueden ser de dos T'\pos:



v Para particulares. Responden de viclos previos del coche hasta los
sels meses.

v Para profesionales. Responden del coche y de las nuevas averias
que puedan surglr que pueda tener el ve iculo en un periodo de
doce meses.

Cual es el coche que me conviene

Buscando el coche adecuado

Normalmente lo mas apropiado si se trata nuestro primer coche es
elegir un vehiculo usado, a ser posible de segunda mano, no de tercera
0 de cuarfa. Es muy conveniente que esté certificado por un/a pro-
fesional 0 un concesionario. El obJeT\vo es que adqmems un vehiculo
garantizado, seguro, fiable, econdMico N ambientalmente responsable.

Lo mas importante= el presupuesto

Necesitas conocer bien cudl es el estado de tu economia Y debes ftener
muy en cuenta que el coche no supondm un gasto Gnico: tienes que
contar con el seguro, el mantenimiento, el combustible, el garaje en su
€aso, y los imprevistos que pudieran surgir.

Para empezar puedes buscar en In-
fernet las mejores ofertas de sequ-
ros, que normalmente es el mayor
gasto fras la compra del vehiculo.

El seguro es obligatorio Y Su precio
esta condicionado por muchas variables. Las po\\zas que ofrecen las
compafiias aseguradoras tienen en cuenta tu edad (si eres menor de
25 afos tu seguro serd mas caro), tu género (si eres mujer tu poliza
serd mas barata, ya que esta comprobado que las mujeres sufren me-
nos accidentes), el tipo de vehiculo, el valor venal, el color, la potencia, el
kilometraje, si duerme en garaje o no. efc.

Ten muy claro que vas a afrontar un gas‘ro elevado al que se irdn
sumando mas gaeros hasta alcanzar un minimo de 2000< anuales,
unos 166« al mes, susceptibles de aumentar en caso de averia 0 un
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uso superior a los 15000km. recorridos. Si vigjas mucho debes saber
que segun FleetData el coste medio por kildmetro ronda los 023<.

El espacio

Depend\endo de cual vaya a ser el
uso mas comun que le vas a dar
a tu coche, de la necesidad de es-
pacio fanto para ocupantes como
pam el equipaje o la carga, Y de
cdmo son tus desP\azam\en’ros
mas habituales, deberds decidir
qué tipo de vehiculo te conviene.

Todos los coches se clasifican en

segmentos, con la denominacion A, B, C, D, E N F de menor a mayor,
agrupados segun su longitud desde la parte de atras del vehiculo hasta
la de delante.

A su vez, estos segmentos se clasifican en tipologias dependiendo de la
distribucion de los volimenes de los esSpacios para pasajeros y carga.
Los mas habituales son:

v Turismo: El coche clasico con capac'\dad para cuatto o0 ¢inco ocu-
pan’res Y equipaje. ya sea de fres, de cuatro o de cinco puerms

v Monovolumen: Ma\/or espacio para ocupan’res N equipaje, con la
pOS\b\\\dOd de adapmr el vehiculo a mas de cinco ocupantes.

v Furgoneta: Similares en disefio a los monovolimenes pero con
ma\/or espacio de carga. Sus pOS\b\\\deES de adapmoon estan
mas enfocadas a la carga que a l0s pasajeros.

La seguridad

Desde hace aflos l0s coches se someten a exdmenes de seguridad a
cargo del Euro NCAP (Programa Europeo de Evaluacion de Automodviles
Nuevos: wwweuroncap.com. A través de su pég‘ma web podemos co-
nocer toda la informacion necesaria para tomar una decision correcta
en cuanta a la sequridad del vehiculo.



ANCLAJES REPOSACABEZAS EN
ISOFIX TODAS LAS PLAZAS
\ / CINTURON DE 3
PUNTOS EN TODAS
AIRBAGS / LAS PLAZAS

LATERALES \

PRETENSORES DE FUERZA
EN TODAS LAS PLAZAS

ABS

Cua\qu'\er coche con hasta diez anos cuenta con unas medidas de se-
guridad que '\nc\uyen elementos como airbags frontales N laterales,
ABS, cinfurones de fres puntos N reposacabezas en todas las plazas,
anclajes Isofix, etc.

Si eliges comprar un coche con mas de diez afos, has de saber que
todos estos elementos pueden estar presentes, pero que no eran obli-
gatorios en el momento de su fabricacion, por lo que es muy impor-
tante que conozcas qué extras en cuanto a seguridad tiene el modelo
que has escogido.

También debes saber que estas medidas de seguridad son efectivas si
tienes una colision a velocidades menores de 80km/n. Ten slempre pre-
sente que un golpe a mayor velocidad hace que el vehiculo se colapse Y
que lo que ocurra sea casi impredecible.

La eficiencia

Consumos moderados Y eficiencia medioambiental son parte impor-
tante de tus prioridades. Te a\/udamn a mantener un gasto controlado
de combustible ya medio Y \argo plazo evitaran que sufras restriccio-
nes circulatorias e impuestos mas elevados.



LGasoll, gasolina, hibrido o eléctrico?

Por debajo de los quince o veinte mil kilome-
fros anuales un coche con motor de gasolina
puede ser tu opcidn mads interesante, espe-
clalmente por el menor coste del vehiculo Y de
las reparaciones.

En caso de superar este margen de kildmetros anualmente, tu opc'\én
se encaminara hacia motores diesel.

La opcion de elegir un vehiculo hibrido o puramente eléctrico es muy
interesante en caso de que vayas a darle un uso muy urbano, ya que
tendrias menores consumos ¥ muy bajas emisiones contaminantes.
Sin embargo. a dia de hoy. hay problemas importantes con este fipo de
coches. En el caso de los hibridos, su elevado precio y la escasa oferta
en el mercado. A los eléctricos puros, ademas de los problemas de los
hibridos, debemos sumarle que actualmente existe una baja disponi-
bilidad de cargadores en las gasolineras.

Desviaon gl onsumo Clasifcacion Para poder conocer los datos oficiales de

eficiencia energé’r'\ca de un vehiculo, des-
de el afo 2002 existe una efiqueta que
la refieja. Con ella podemos conocer los
consumos, la equ'\va\enc\a de cada litro
en kilometros N las emisiones de CO2.
Para mayor informacion existe una web
especmca del Instituto para la Diversifi-
cacion y el Ahorro de la Energia (IDAB:

hﬂp://coche@.\dae.e,s
La fiabilidad (correcto funcionamiento)

-25 % o menos

-15% a-25%

5% a-15%

Media a +5%

+5 a +15%

+15 a +25%

IImUnII

+25% o mas

Es importante conocer los limites de los motores en lo referente al
Kilometraje. Por ello, en vehiculos de ocasion, Y S\empre que se gjusten
a nuestro presupuesto, los motores de gasolina deberian tener menos
de 150.000 km, pero los diesel pueden superar esa cantidad sin ningan
problema. Sin embargo, recuerda que los motores diesel con turbo tie-
nen unos mantenimientos MAas caros que los de gasolina atmosféri-



cos (sin turbo) Y que las reparaciones
Y plezas de los de gasolina son menos
costosas.

En el caso de las Tecno\og\’as hibridas

Y eléctricas fendremos menores gas-

fos en piezas moviles Y unos costes de
mantenimiento reducidos. Sin embargo, tienen el inconveniente de que
ain es pronto para conocer cual va a ser el comportamiento de las
baterias a largo plazo, aunque podemos encontrar ofertas con buenas
garantias para estas baterias.

Es recomendable pedir slempre el libro de mantenimiento del coche, \va
que te ayudaré a conocer el Kilometraje Y las entradas en taller. Otro
punto importante es conocer el tipo de conduccion que vamos a darle,
ya que los Kildmetros en ciudad desgastan mucho mads los vehiculos
que los realizados por carretera.

Antes de la compra

Consultar precios de referencia

Una vez tomadas todas las deci-
slones previas en cuanto a presu-
puesto, espacio, sequridad, eficien-
cia y flabilidad, puedes empezar a
indagar en los principales busca-
dores de Internet, que nos permi-
tiran tener una informacion mu
detallada en poco fiempo. Estos
buscadores posibilitan el uso de A

filtros Y criterios para que s6l0 0b-

tengas datos de los vendedores mas cercanos, la marca, el modelo, etc.

En caso de no contar con Internet, existen revistas espec‘\a\‘\zadas en el
tema, con muchas referencias N ndmeros de contacto.



Ofertas especiales

Tradicionalmente se piensa que las mejores ofertas de coches apare-
cen en verano y en diciembre. En el primer caso, porque durante los
meses veraniegos se compran menos vehiculos Yy & su vez las conce-
sionarias tienen que cumplir sus compromisos de venta, Y también
porque las presentaciones de modelos Nuevos se suelen hacer en otofo

esto hace que bajen los precios de estos modelos durante el verano.
En el caso de diciembre ha\/ buenas ofertas porque es el mes en que se
produce el cierre del ejercicio empresarial N los compromisos de venta
obligan a bajar los precios para cumplir los objetivos de las empresas
concesionarias.

Sin embargo, hoy en dia
los momentos en los
que podemos encontrar
ofertas especiales no
tienen porqué coincidir
con estas épocas del
afo. Gracias a la exis-
tencia de Infernet los
vendedores han ajusta-
do mas sus margenes y siempre tienes la opcion de informarte para
encontrar buenas ofertas que abaraten en lo posible el modelo elegido.

También existen ferias del stock, salones del vehiculo usado, eventos
del propio concesionario, promociones de las marcas, jornadas de reba-
Jjas, etc. Todos estos eventos tienen sus pros (coches verificados, meca-
nicos para revisar en el acto, certfificaciones, gamn’r\’as) Yy Sus contras
(el precio suele ser similar o superior al de una venta normal, la aten-
cion es menos personal al existir mas compradores, al ser eventos
puntuales el tiempo para tomar una buena decision es mas limitado).
Pero, a pesar de sus inconvenientes, si nNo tienes una persona con co-
nocimientos mecanicos de tu confianza, acudir a este tipo de jornadas
puede ser una opcion muy inferesante.



La negociacién

Una vez has encontrado un modelo
de coche que satisfoga todas tus ne-
cesidades estas lista para la negocia-
cion. Tanto en el mercado de vehicu-
l0s nuevos como en el de ocasion son
habituales el regateo, los descuentos
Y las extensiones de garantia.

Asf que: A negociar..

Las negociaciones pueden ser largas,
e aconsejamos que la compra la ha-
gas en un dia libre 0 una tarde, sin _
prisas. ~
Conoces el modelo, el motor, el equipamiento, los limites de tu presu-
puesto.. y con todas tus investigaciones previas fienes claro el valor de
mercado que puede tener el coche. Es importante que elijos un coche
que te convenza, ya que existen infinidad de oPC\ones y siun modelo te
gusta ten siempre presente que ha\/ muchas mas unidades del mis-
mo tipo en el mercado de segunda mano. Ast pues, no debes sentirte
nunca presionada por el vendedor en la negoaamon ya que se trata de
calibrar con cabeza un gasto muy importante. \OJo\ No fe olvides de
calcular los costes mensuales que supondran el vehiculo \y sus gastos,
no pierdas la perspectiva.

Debes entablar una negoc‘\ac‘\én seria, demostrando conocimiento e in-
terés, Ya que es \mpormn’re que el vendedor vea posibilidades de éxito
en la venta. Esto hard que se muestre receptivo a realizar una mejora
de precio 0 a incluir otras mejoras dentro del importe total.

Segin avance la negociacion, en un momento dado realizards una
oferfa, que debe ser coherente N estar dentro tanto de tus objetivos
y como de los del vendedor. Ofertar el S0% del precio no es la mejor
oPC\on ya que No te tomaran en serio. En el caso de los coches de se-
gunda mano, que dan lugar a mayores margenes de regateo, puedes
infentar ofertar un 15-20% por debajo del precio inicial.
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Sin que todavia se ha\/a cerrado la compra, el vendedor te expondm las
opciones de pago, la necesidad de efectuar un deposn‘o las opciones de
financiacion Y todas las variables posibles en cuanto a las facilidades
de pago que fe ofrece. Es en este punto en el que tienes que tener mds
culdado. Las financiaciones ofertadas por concesionarios Yy empresas
de compra-venta suelen suponer unos gastos anuales en intereses
de entre 600< Y 800%, por ello debes plantearte que te interesa mMas:
ahorrar en el precio y no depender de este tipo de financiacion pagando
al contado o, por el contrario, comprarlo a plazos mediante una finan-
ciacion que nos permite el uso del coche inmediatamente a cambio de
unos intereses elevados.

En este momento debes a re- 500
cordar que estds en una nego-
ciacion Y que todo es suscepti-
ble de cambiarse e incluso que
puedes conseguir alguna mejo-
ra al cerrar la venta. Por ejem-
p\o, em‘regar una gran parte
del precio al contado a\/udaré
a cerrar un trato mejor en el
mercado de ocasion.

@

Previamente a la firma del
confrato debes comprobar la
lista de comprobacidn para la - '
compra que focilita la empresa | 100 mm

Carfax (wwwcarfaxes). En ella se detalla toda la documentacion nece-
saria que debe aportar el vendedor (permiso de circulacion, ficha técni-
ca, Ultima MV, mantenimientos, manual del conductor, DNI del vende-
dor Y titular, Y recibo Gltimo del pago VM) Y todas las garanms que
necesita el comprador en el contrato (datos del vendedor, DNI, nmero
de bastidor, cambios sufridos por el vehiculo, accesorios, confirmacion
de que no se ha usado de manera comercial, precio correcto, acuse de
recibo a la entrega, firma, fecha Y lugan.




Documentos que necesitas al comprar el coche

Sivas a hacer una prueba de conduccion necesitaras tu carnet de con-
ducir. En caso de ser un vehiculo caro pueden ped'\r’re un depés'\’ro o la
farjeta de crédito.

4 — Y Lleva contfigo informacion sobre el
modelo, presupuestos de otros ven-
dedores Y ofras ofertas que te hayan
hecho. Esto puede ayudar a una re-
duccion de precio, un aumento en las
gamn’r\as 0 cua\QU\er otra mejora en
S ) las condiciones.

Si buscas que te aprueben la financiacion del vehiculo te hara falta el
DNl una de tus Gltimas néminas si tienes ’rmbajo, Yy una factura do-
miciliada o \a cartilla del banco.

En caso de querer salir conduciendo del concesionario es necesario que
el coche esté asegurado y que tenga los papeles en regla. Dicho seguro
lo podms fraspasar desde un vehiculo anterior o contratar un sequro
nuevo, pero siempre y en fodo caso, previamente a que puedas sacar
el coche a la calle.

El seguro

Bl Seguro del coche es ob\‘\gaTor'\o N ha\/ dos modalidades pr'\nc'\pa\es.
a terceros ya todo riesgo. Dentro de cada una de ellas existen varias
modalidades.

Los seguros a terceros incluyen lo que legalmente es necesario para
poder circular: la responsabilidad civil obligatoria. Pero ademas, se puede
extender la cobertura a la asistencia en carretera, rotura de lunas, in-
cendio N robo (las Mas comunes), pasando entonces a ser un sequro a
terceros ampliado.

Normalmente los 5eguros a todo riesgo son mas caros, sobre todo si se
trata de nuestro pr\mer 5eguro y somos la conductora principal. Este
T\po de 5equro es el mas infteresante para vehiculos totalmente nuevos.
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Consejos al asegurar

Para buscar una compaﬁ\'a que ofrezca el precio mas ajustado es in-
feresante consultar los comparadores de internet, que permiten con-
tratar servicios a la carta Y a\/udan a bajar sensiblemente el precio
global del seguro.

El precio del seguro se calcula en relacibn a muchas variables: sexo,
edad, lugar de residencia, estado civil, el modelo exacto del vehiculo,
el color, si duerme en garaje 0 no.. Y sobre todo, nuestro historial si
hemos fenido un seguro previo N nuestra estabilidad financiera. Aqui
Juegas con ventaja, si eres buena conductora fienes descuentos por
mantener tus puntos ¥ no dar partes ni notificaciones al Sequro.

En el caso de optar por un coche de segunda mano con un sequro a
ferceros ampliado estarias suficientemente cubierta, pero siempre es
inferesante ampliar el sequro a terceros con asistencia en carretera,
lunas, incendio o robo, aunque podamos circular perfectamente solo
con un seguro de responsabilidad civil obligatoria.

o '] ¥4
Financiacion
En caso de no fener \\qu'\dez suficiente vas a necesitar apoyo finan-
ciero. Para ello tienes varias opciones, desde las mas formales que te
ofreceran los propios vendedores (présmmos de financieras o finan-

ciacion bancaria negoc'\ada), a los prés’ramos persona\es e incluso la
oPC'\én de ped'\r presmdo a familia, amigos o conocidos.
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Préstamos de financiera

Su mayor atractivo es que su ges’r\on se realiza por medio del con-
cesionario o vendedor. Normalmente las marcas tienen sus propias
financleras (tanto para vehiculos nuevos como de ocasion) N suelen
ofertar promociones Y descuentos. Los infereses son altos Y. depen-
diendo del contrato, pueden elevar el coste de tu vehiculo en unos
H00</600< anuales por el coste de los infereses.

Algunos bancos tienen acuerdos pre-
ferentes con las marcas. Es lo que se
llama financiacién bancaria negocia-
da. Y fiene ciertas ventajas a la hora
de acortar plazos Y pagar intereses.
Suele tener unas Mmejores condiciones
en caso de que financiemos a varios
ejercicios (3 - 4 afos) Y. en el caso de
que dispongamos de recursos, permi-
te amortizar con un inferés relativa-
mente bajo (1 - 03%). Estos costes
de amortizacidn mas bajos permiten
\'\cLu'\dar la deuda antes N rebajar los
intereses finales.

Préstamos personales:

En este caso, todo dependem de tu historial financiero, ya que los
bancos suelen ofvecer mejores o peores productos segun la solvencia
de sus clientes. En el caso de préstamos personales puedes encontrar
algunos con un interés mas bajo que los de las financieras. Te conviene
sopesar bien todas las pos\b‘\l'\dades examinando detenidamente el
coste que va suponer la opemC\on Y sobre todo que a medio Y largo
plazo el pres’ramo no nos va a salir mas caro que la financiera del
concesionario.

Atencion al bormbardeo que recibimos de los préstamos y micro-prés-
tamos mp\dos donde los intereses nunca son 1o que parecen. Es pro-
bable que en el caso de que tengas un retraso en el abono de una
cuota los intereses de demora se puedan disparar hasta la luna.
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Aqui conc\uye esta pequefia gu\’a. Esperamos que tus dudas ha\/an
quedado resueltas Y que nuestros pequeﬁos consejos te ha\/an a\/uda—
do a realizar una compra tan '\mpormme.

En caso de que necesites mas informacion puedes contactar con Noso-
tras a fravés de la pégma web www.gesﬂonfam}\m{.es






